


Muchas veces pensamos que no podemos
tener todo en un solo lugar… ni una forma

eficaz de medir la fuerza de ventas en
farmacia.

 ¿Y si fuera posible?

Te presentamos

para la administración de fuerzas de ventas
e integración de información proveniente de

los clientes. 

3 Poderosas
Herramientas 



Administrador de
datos

CRM

Toma pedidos

1 2
3



Demos un vistazo al 

Vistas.

Shopping.

Encuestas.

Store Check.

Seguimiento a la

implementación.

Fotos.

GPS.

Reportes.

CRM



Todo integrado en
una sola pantalla



Crea las rutas

Y las puedes programar



Tu línea de tiempo en el punto de venta



¡No hay problema!

ONLINE

OFFL INE

¿Sin Internet?



MÓDULO DE PEDIDOS
TRANSFERENCIAS



En transferencia cada pedido puede ir a
un distribuidor diferente, entonces...

?
? ?

?

qué pasó¿Cómo podemos saber                  con cada pedido?

¿Cómo vinculamos las visitas con los pedidos para
medir la                ?eficacia

¿Cómo podríamos ver toda está información en
un solo lugar en línea?un solo lugar



Syncro te permite hacer
los pedidos

¡Desde una sola
plataforma!

a cualquier distribuidor



¡Asi de fácil!



¡quedarán en un solo lugar!

Y lo más importante, toda la información
del estado de tus pedidos, 



Te proporcionamos los indicadores
necesarios para hacer seguimiento a la

gestión.

Tanto con dashboards...



como con información consolidada

hasta el detalle…



Con I.A. logramos una codificación
inteligente de los puntos de venta,
eliminando repeticiones y optimizando el
panel de farmacias.

Otras características

EL modulo de pedidos se puede integrar al
CRM que se esté utilizando actualmente

NO NECESITAS CAMBIAR TU CRM.

Integramos dashboard especializados
como tableau para reportes mas

específicos que se necesiten.

A través de algoritmos inteligentes,
podemos generar sugeridos en los
pedidos y alertas de productos que estén
perdiendo posición en el PDV.



Normalizador de Datas



Poderosa herramienta para integración de
datas, en diferentes estructuras y formatos



Con tecnología y experiencia
generamos información 
ordenada y estructurada



Creamos las reglas de conversión
necesarias par la debida interpretación de

los datos.



Y hasta podemos añadirle algoritmos que
te den el sugerido de 

rotación o venta x PDV x Producto.



Disponibilidad de la data de Punto de venta *.

¿Que debemos tener en cuenta para el
uso de la plataforma?

1.
Disponibilidad de la data de productos.2.
Disponibilidad de la data de distribuidor.3.
Disponibilidad de la data bodegas.4.
Disponibilidad de homologación producto-
distribuidor.5.
Disponibilidad de la homologación de punto de
venta – distribuidor.6.
Disponibilidad de los factores de conversión de
los sku por distribuidor para incluirlo en el
sistema.

7.
Disponibilidad de datas históricas en Sql y en
estructura de datos solicitada.8.



¿Cómo hacemos el proceso?

Se lleva a cabo la importación de archivo de
datos por cada cliente.1.
El sistema hace un mapeo de columnas que se
importan de cada archivo y lo guarda en su
memoria.

2.

Una vez integrada la información y programadas las reglas:

Se lleva a cabo la importación del archivo que
el sistema procesará guardando el resultado y
generando un archivo para auditoría.

3.
Cada registro se
identifica con un
código para posibles
correcciones.

4.

Se generan los
archivos en Sql (u
otro formato) a fin
de que puedan ser
utilizados en otras
plataformas.

5.



¡Parte del proceso y parte del propósito!



CRM Normalizador de datas

Toma Transferencias

Farmapuntos


